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Business Provider

Leads Machine

EduLeads

FlashLeads

ExtraLeads

CareLeads

CareLeadsOn ne peut 

gagner que

les projets sur 

lesquels on s'est 

positionné ...

au bon moment.

Notre souci 

permanent

est le résultat

de notre 

prospection et 

votre retour sur 

investissement.

Faites confiance 

à un partenaire 

expérimenté.

Garantissez la maturité commerciale de vos leads

Validez que le contact commercial est établi

Calculez le ROI de vos activités marketing

Maîtrisez l'évolution de votre portefeuille de leads

Analysez votre portefeuille d'affaires

OnSiteLeads

EventLeads

Analysez

Calculez

Elevez

Maîtrisez

Optimisez

Un service de Leads Management 
et de Leads Tracking qui assure
le meilleur Retour sur Investissement
de toutes vos activités marketing

Vous engagez des dépenses marketing dont vous attendez un
certain retour sur investissement. Beaucoup de professionnels
rencontrent des difficultés à maîtriser leur ROI. L'atteinte de cet
objectif demande méthode, outils et personnels dédiés. Nous
vous proposons un ensemble de services qui vous permettent
d'optimiser, de calculer et d'analyser le portefeuille généré
par vos activités marketing.

Une qualification imprécise est la cause principale du rejet des
leads de la part des commerciaux. Il est vain de transmettre à
votre force commerciale, directe ou indirecte, un lead qui
n’est pas mature. Quelle qu‘en soit la durée nous élevons
chaque lead jusqu’à ce qu’il soit commercialement
exploitable et qualifié selon vos critères.

Vous disposez en standard d'un puissant outil décisionnel.
Cet outil vous permet de valoriser et échelonner votre
portefeuille pondéré. Vous êtes conforté dans vos prévisions
de ventes. Vous savez précisément les activités marketing
qui offrent le meilleur ROI.

Du prospecteur à l'ingénieur commercial, le lead passe par
plusieurs intermédiaires. Il est facile d’en perdre la trace. Il
est donc utile de s'assurer auprès du prospect que le
contact commercial a bien été établi. Le porteur du
projet est également identifié.

Nous avons mis en place les outils et procédures qui permettent
de suivre sans peine le cycle commercial de chacun des leads
composant le portefeuille. En modèle de ventes directes ou
indirectes, vous êtes assuré que chaque lead est exploité. Grâce
à notre calcul de pondération original, votre portefeuille
devient un outil décisionnel fiable et prédictif.

Grâce à votre espace client, réservé sur notre Extranet, vous
connaissez en temps réel la composition de votre
portefeuille. Toutes les informations de Leads Tracking
sont consultables. Vous maîtrisez l’évolution de votre
portefeuille.



EduLeads

FlashLeads

OnSiteLeads

ExtraLeads

CareLeads

Autres services

Formation et encadrement de centres d’appels sortants

Prise de rendez-vous adaptée aux petites structures

Recrutement, Formation et Délégation de prospecteurs sur site

Cellule dédiée de Prospection externalisée

Leads Tracking. Optimisation et calcul du ROI

CareLeads

EventLeads Optimisation du Retour sur Investissement de vos événements

Ventes

Téléprospection

Evénements

Marketing
Direct

Communication

  Agences,
    Interne,
      Abonnements,
        ... 

Salons,
  Séminaires,
   Road Shows,
    ...

 Emailings,
 Campagnes,
 ...

Revendeurs

Leads
Manager

Web,
Appels entrants,
...

Marketing

Un outil informatique performant 5 facteurs clés de succès

Quels que soient la source
et le niveau de qualification
du lead,

... un dispositif
dédié au succès
du leads management,

... pour servir 
efficacement

les forces de ventes,

... et renseigner
utilement

le service Marketing

23, rue de la Maison Rouge - 77185 LOGNES
Tél. : 01 60 37 66 66 - Fax : 01 60 37 66 67

Principales références : Adobe, Anixter, Allied Telesyn, Arthur Andersen, Avaya, Axians, 3 Com, BEA, BMC Software,
Capgemini, CheckPoint, Commerce One, Compaq, Connect Suite, Corning, Debis, Digital Networks, Dimension Data,
D-Link, Enterasys, Entrust, F5 Networks, Factory, Firepond, Gedas, Getronics, Hewlett Packard, Hexalis, IBM, Lucent,
Magirus, Medasys, Microsoft, Neolane, Netegrity, Nortel Networks, Precise, Princeton Softech, Proxis Services,
Risc Technology, SAP, SGI, Software AG, Saratoga, Sun Professional Services, Trend Micro.

Toutes les actions de nos collaborateurs sont planifiées et
documentées.
Nous n’oublions jamais un rappel ou une action de suivi.

Des modules décisionnels vous présentent aussi bien une vision synthétique
des résultats de vos actions qu’une analyse fine d‘une cible particulière
de votre marché.

Tous les résultats détaillés et votre portefeuille sont accessibles
via notre Extranet personnalisé et sécurisé.

www.leadsmachine.com
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Une offre de services complète ...

Leads Machine a développé une offre de services
adaptée à tout type de besoins en accompagnement
commercial.
Nos équipes de prospection sont entièrement dédiées à
vos prospects, votre force de ventes, votre message et
vos projets.
Quelle que soit votre stratégie de prospection nous
vous accompagnons efficacement.

Un suivi centralisé de toute la chaîne,
de la prospection au closing.

Des process simples, communiqués et suivis.

Un outil adapté à la gestion et au suivi
d’un portefeuille de leads.

Des objectifs clairs et des critères de mesure précis.

Une implication confiante des forces de ventes.
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