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Un service de Leads Management

et de Leads Tracking qui assure

le meilleur Retour sur Investissement
de toutes vos activités marketing

Vous engagez des dépenses marketing dont vous attendez un
certain retour sur investissement. Beaucoup de professionnels
rencontrent des difficultés a maitriser leur ROI. L'atteinte de cet
objectif demande méthode, outils et personnels dédiés. Nous
vous proposons un ensemble de services qui vous permettent
d'optimiser, de calculer et d'analyser /e portefeuille généré
par vos activités marketing.

Une qualification imprécise est la cause principale du rejet des
leads de la part des commerciaux. Il est vain de transmettre a
votre force commerciale, directe ou indirecte, un lead qui
n'est pas mature. Quelle qu‘en soit la durée nous élevons
chaque lead jusqu’a ce qu’il soit commercialement
exploitable et qualifié selon vos critéres.
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Du prospecteur a I'ingénieur commercial, le lead passe par
plusieurs intermédiaires. Il est facile d’en perdre la trace. Il
est donc utile de s'assurer auprés du prospect que le
contact commercial a bien été établi. Le porteur du
projet est également identifié.

Optimisez
Nous avons mis en place les outils et procédures qui permettent
de suivre sans peine le cycle commercial de chacun des leads '5
composant le portefeuille. En modeéle de ventes directes ou
indirectes, vous étes assuré que chaque lead est exploité. Grace
a notre calcul de pondération original, votre portefeuille
devient un outil décisionnel fiable et prédictif. Calculez
Grace a votre espace client, réservé sur notre Extranet, vous 17,
connaissez en temps réel la composition de votre
portefeuille. Toutes les informations de Leads Tracking
sont consultables. Vous maitrisez |'évolution de votre
ortefeuille. et
p Maitrisez

Vous disposez en standard d'un puissant outil décisionnel.
Cet outil vous permet de valoriser et échelonner votre
portefeuille pondéré. Vous étes conforté dans vos prévisions
de ventes. Vous savez précisément les activités marketing
qui offrent le meilleur ROI.

Analysez
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Toutes les actions de nos collaborateurs sont planifiées et
documentées.
Nous n’oublions jamais un rappel ou une action de suivi.

Un suivi centralisé de toute la chaine,
de la prospection au closing.

Des process simples, communiqués et suivis.
Tous les résultats détaillés et votre portefeuille sont accessibles
via notre Extranet personnalisé et sécurisé.
| — Un outil adapté a la gestion et au suivi
Des modules décisionnels vous présentent aussi bien une vision synthétique = =i T -‘_4 fisiiportefeuille de leads.
des résultats de vos actions qu‘une analyse fine d‘une cible particuliere = - 3
de votre marché. N Des obijectifs clairs et des criteres de mesure précis.
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